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ARBEITSNACHWEISE
LAYOUT: IMMER EINE FRAGE DES GESCHMACK`S



RAPEX GMBH | MARKETINGLEITER & CSO. 2021 - 2025
DRUCKERZEUGNISSE.
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AUFGABEN  + Printborschüren „Corporate Design“ A4 Format:

Hand on Sales und Messen.

PHOTOVOLTAIK GEWERBE  

ENERGIEKOSTEN SENKEN.

KOBLENZ | NEUWIED | BONN | KÖLN | WESTERWALD

Energie m
it Zukunft

PORTFOLIO 2024  

BERATUNG | PLANUNG 

MONTAGE.

KOBLENZ | NEUWIED | BONN | KÖLN | WESTERWALD

Energie für eine sichere Zukunft

Zertifikate

Photovoltaik

Wasserstoff

Heizung- u
nd Klim

atechnik

e-M
obilit

ät

Service & W
artung

Elektrotechnik



VIDEOS | SOCIAL MEDIA KAMPAGNEN
FACEBOOK, INSTAGRAM, TIKTOK, YOUTUBE, LINKEDIN.
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AUFGABEN  + Online Kampagnen zur Kunden- und Mitarbeitergewinnung:

Alles KI unterstützt.



RAPEX GMBH | CHIEF SALES OFFICER
GROSSKUNDEN, ORGA DES SALESBEREICHS.
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AUFGABEN  + Vertriebsoptimierung:

Unterstützung der Vertriebsleiter im Rahmen eines CSO.

 

Rhodius Abrasives GmbH 

Brohltalstra
ße 2 

56659 Burgbrohl! 

 

Weißenthurm
, d

en 12.07.2024 

KOSTENZUSAMMENFASSUNG 

 

Angebotsnummer | Beschreibung | Nettopreis 

ANG-374 
Werk 2 XTS-Halle - 0

1.08.2024 | Solarstro
m Bausatz 

255, 580 Stck., 2
kWp inkl. S

peicher 2
03,6KW. 

381.200,00 € 

ANG-378 
Werk 1 Halle E6 - E

7 - 1
5.10.2024 | Solarstro

m Bausatz 

196, 446 Stck., 2
4 kWp inkl. S

peicher 2
03,6 KW. 

332.500,00 € 

ANG-377 
Werk 1 Halle E3 - E

5 - 0
1.10.2024 | Solarstro

m Bausatz 

250, 652 Stck.,8 kWp inkl. S
peicher 2

54,5KW. 

417.000,00 € 

ANG-376 
Werk 1 Halle E2.1 - 1

5.09.2024 | Solarstro
m Bausatz 

286, 652 Stck., 8
8 kWp inkl. S

peicher 3
05,40 KW. 

468.690,00 € 

ANG-375 
Werk 3 Lammelenabteilu

ng - 0
1.09.2024 | Solarstro

m 

Bausatz 115, 262 Stck.,28 kWp inkl. S
peicher 101,8KW. 

187.950,00 € 

ANG-379 
Werk 1 Halle E8 - E

10 - 0
1.11.2024| Solarstro

m Bausatz 

194,04 kWp, 441 Stck., in
kl. S

peicher 2
03,6 KW. 

331.000,00 € 

co2 Ausstoß 
Ersparnis: 522.800 kg/Jahr 

 

Invest: 

----
----

----
----

----
----

----
----

----
----

----
----

----
----

----
----

----
----

----
----

 
2.118.340 € 

 

Projektablauf in
 Teilbereichen, je

 nach Produktionszeiten. 

 

Mit d
en besten Grüßen 

Christian Niebisch 

Marketingleiter 

 + Transparenz der Angebotsabgaben:

Überarbeitung der gesamten 

Angebotserstellung. Einführung von 

HubSpot und Reonic.

 + Anpassung und Optimierungn der 

Gehälter im Vertrieb: Umstellung von 

Festgehältern in leistungsbezogene 

Vergütung (Provision).

 + Erstellung Organigramm der 
Führungskräfte:

Verteilung der 

Entscheidungskompetenzen.

 + Großkundenbetreung: Organisation und 
Ausführung der Großkundenakquise 
bei Unternehmen mit mehr als 500 

Mitarbeitern. 

 + Leadgenerierung über Drittanbieter: 

Beschaffung von Leads über 

Agenturen. Einrichtung eines 

Outbound-Callcenters. 

AUFGABEN
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 + Aufbau einer Marketingabteilung:

Über 3 Jahren 5 Mitarbeiter 

recrutiert. Texter, Grafiker, SM- und 
Eventmanagerin. Einführung Adobe 

Creativ Cloud.

 + Entwicklung und Erstellung CI und 

CD: Umstrukturierung 3 GmbHs.

 + Interne Entwicklung von 
Internerseiten und Printprodukten:

Internetseitenerstellung in 

WordPress und Jommla. Broschüren 

(Image und Produkte), Flyer, Plakate 

für Events und Baugerüste.

 + Schnittstelle zum Vertrieb 
und der Produktentwicklung: 
Leitung/Koordination von 
Verkaufsveranstaltungen und 

Workshops. 

 + Recruitment: Einstellung von 17 

Mitarbeiter.

AUFGABENLEDKON GMBH MARKETINGLEITUNG (HEAD OF MARKETING) | INDUSTRIE B-TO-B.
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ONLINEMARKETING INTERNETSEITEN 2018 - 2021
B-TO-B SHOPSYSTEM MIT ERP.

 + LEDKON GmbH und PLANSP GmbH:

Internetseitenerstellung.

 + LED-Beleuchtung und Bauplanung:

Event- und Messekonzeption.

AUFGABEN



SEIT 2003 INTERNETSEITEN - VERTRIEBSORIENTIERT
EINE KLEINE AUSWAHL.
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CONTENT-MANAGEMENT-SYSTEME
WORDPRESS | JOOMLA | TYPO3.



PRINTPRODUKTE GRAFIK UND DESIGN
BROSCHÜREN | MAGAZINE | BÜCHER | FLYER | WERBEKAMPAGNEN.
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29,95

22,95

FÜR SIE

Harmonie für die Haut...

Empfi ndliche Haut ist keine Frage des 
Alters... 

Sowohl junge als auch reife Haut kann empfi ndlich sein. 
Aus dermatologischer Sicht ist jedoch reifere Haut durch 
die gene� sch bedingten Veränderungen der Hau� unk� on 
schwächer, dünner und tendenziell sensibler.
Heute gilt DECLARÉ Switzerland interna� onal als die 
führende Marke (im Kosme� kbereich) für empfi ndliche 
Haut.

SPEZIELLE DUFTSTOFFE

Der Du�  ist ein wich� ger Bestandteil des 
Produkterlebnisses. Allerdings werden Du� stoff e für 
immer mehr Verbraucherinnen zum Problem. Dieser 
Problema� k trägt DECLARÉ bei der Auswahl spezieller, 
reizarmer Du� stoff e Rechnung.

Kombina� on höchster Verträglichkeit mit eff ek� ver 
Wirkung.

Bisher mussten Frauen mit empfi ndlicher Haut o�  auf 
wirkungsvolle Produkte verzichten, da intensive Wirkung 
meist auf Kosten der Verträglichkeit ging. DECLARÉ stellt 
durch intensive Forschung und Entwicklung eff ek� ve, 
nachweisbare Wirkung und op� male Verträglichkeit 
sicher.
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SPECIALISED APOTHEKENMARKETING GROSSHANDEL (MASSENMARKT UND STAATLICH REGLEMENTIERT)
KUNDENRÜCKGEWINNUNG + BESTANDSKUNDENBINDUNG.

VICTORIA APOTHEKE BAD SCHWALBACH 

65307 Bad Schwalbach  |  info@victoriaapotheke.de

Am Kurpark 2  |  www.victoriaapotheke.de

Telefon 06124 - 2258  |  FAX 06124 - 77 391

   
KUNDENKARTE

AUF AKTIONEN BIS ZU
35% NACHLASS
Die Vorteile einer Victoria-Apothekenkundenkarte!

APOTHEKEN

SPAREN SIE GELD.
VIP-CARD   

VIP-C A R D
APOTHEKEN

STAMMKUNDEN.

IHRE VORTEILE / VIP-CARD

Text:

1. 4 Rezept pro Monat.

2. Bonuskarte.

3. -5% auf Zuzahlungen*.

4. -35% auf Aktionen.*

5. Abo-Newsletter.

Christian Niebisch

Victoria Apotheke | Am Kurprk 2

65307 Bad Schwalbach | 06124 22 58

www.victoriaapotheke.de

KdNr.: 1
23456789

VIP

500

*in Verbindung mit unseren Eigenmarken YoungAger und DrHealth (Kosmetik und Nahrungsmittelergänzungen) ab 
März 2019.

IHRE VORTEILE / APOCARD

Text:

1. 1 Rezept pro Monat.

2. Bonuskarte.

3. -5% auf Aktionen*.

4. Abo-Newsletter.

Christia
n Niebisch

Victoria Apotheke | Am Kurprk 2

65307 Bad Schwalbach | 06124 22 58

www.victoriaapotheke.de

KdNr.: 1
23456789

VIP

1000

*in Verbindung mit unseren Eigenmarken YoungAger und DrHealth (Kosmetik und Nahrungsmittelergänzungen) ab 
März 2019.

NEU
ab März 2019!

IHRE VORTEILE / APOCARD

Text:

1. 1 Rezept pro Monat.

2. Bonuskarte.

3. -5% auf Aktionen*.

4. Abo-Newsletter.

Christia
n Niebisch

Victoria Apotheke | Am Kurprk 2

65307 Bad Schwalbach | 06124 22 58

www.victoriaapotheke.de

KdNr.: 1
23456789

VIP

5000

*in Verbindung mit unseren Eigenmarken YoungAger und DrHealth (Kosmetik und Nahrungsmittelergänzungen) ab 
März 2019.

Name, Vorname

Email

Straße

PLZ, Ort

KONTAKT: info@victoriaapotheke.de

Victoria Apotheke
Am Kurpark 2

65307 Bad Schwalbach

Fon 06124 2258

5,- �

BONUSKARTE
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Jede vollständig beklebte Bonuskarte entspricht einem 
Einkaufsgutschein im Wert von 5,- Euro. Er kann nicht bar ausgezahlt 
oder für die Bezahlung von rezeptpfl ichtigen Arzneimitteln, 
Zuzahlungen oder Rezeptanteilen verwendet werden. 

BEST
NEU IN BAD SCHWALBACH 

100%
Mehr Leistung im Gesundheitsservice

ApothekemitMehr....

Kosmetik & Körperpfl ege
Ab Juli 2019 / I

For MenFor Women
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19,00€

FÜR DIE SCHWANGERSCHAFT UND DANACH

Hypoallergene Spezialprodukte...

Eine liebevolle Pfl egeeinheit...

Die Pfl egelinie MAMA & ICH geht einfühlsam auf die 
Haut- und Wohlfühlbedürfnisse von Mu� er und Kind 
ein. Die Pfl egepräparate begleiten Sie san�  durch die 
Schwangerscha�  und bereiten Ihre Haut auf das größte 
Wunder der Natur vor. Nach der Geburt helfen sie der 
Haut, wieder in Topform zu kommen.

Freuen Sie sich auf ein neues, ganzheitliches 
Hautpfl egekonzept für Schwangerscha� , S� llzeit,  junge 
Mü� er, Baby und Kind.

MIT ERFAHRENEN HEBAMMEN ENTWICKELT

Mu� er und Kind bilden eine sensi� ve Einheit.

Die Pfl egebedürfnisse von Mu� er und Baby in dieser sehr 
sensiblen Zeit werden gleichermaßen erfüllt.

Die Serie bes� cht durch einen san� en, gleichbleibenden 
Du� charakter für Schwangerscha�  und die ersten Jahre 
nach der Geburt.

Hautgesunde hypoallergene Spezialprodukte unterstützen 
die Entwicklung der natürlichen Hautbarriere innerhalb 
der ersten drei Lebensjahre.
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FÜR JUNGENDLICHE
Reine Kräuterkosme� k mit bakteriologischer 
Wirkung.

AHA Frucht Peelingmaske* | 8,95� 50 ml (*100 ml 17,90 �)

San� es Peeling, das die Haut von überschüssigen 
Hornschüppchen befreit und somit klärt und glä� et.

Soft  Emulsion* | 8,95€ 50 ml (*100 ml 17,90 �)

Mit Betain als Feuch� gkeitsspender und Hafer-
Wirkstoff en zur Beruhigung der Haut.

Waschgel | 8,95� 100 ml.

Reinigt schonend und gründlich die unreine Haut.

Herren Seife | 2,95� (*100 g 2,95 �)

Belebende Waschpfl ege mit sportlich maskulinem 
Du� . Pfl egende Seife mit einer sportlich-maskulinen 
Du� komposi� on. Enthält einen hautschützenden 
und rückfe� enden pfl anzlichen Ak� vstoff  aus 
natürlichen Ölen.

Intensiv Feuchti gkeits Creme | 15,95€ 50ml (*100 ml 31,90 �)

Mit 30 % Aloe Vera. Sofort frisches entspanntes 
Aussehen. Hautglä� end und beruhigend. Karo� n und 
Walnussschalenöl sorgen für einen sportlich-frischen 
Teint.

FÜR DEN MANN - GESUNDE KÖRPERPFLEGE...

AB 12 JAHREN - BEGINNENDE PUBERTÄT...

2,95

15,95

10,95
STATT

8,95
JETZT

10,95
STATT

8,95
JETZT

10,95
STATT

8,95
JETZT

DIE KUNST DER WEINREBE...

Beim Kauf von 3 Caudalie-Produkten erhalten Sie das 
günsti gste Produkt grati s.
(Solange der Vorrat reicht. Das Angebot ist nicht 
bonusfähig.)

JETZT
JETZT

STATT

STATT

4,95

17,95

2 KAUFEN + 1 GRATIS!

APOTHEKEN STANDORTE
BEREITSCHAFTSDIENST.

VICTORIA APOTHEKE
Inhaberin: Dr. Petra Häusler
65307 Bad Schwalbach  |  info@victoriaapotheke.de
Am Kurpark 2  |  www.victoriaapotheke.de
Fon 06124 2258  |  Fax 06124 77391
Bestellung WhatsApp 06124 2258

GESUND LEBEN
VORBEUGEN.

NOTDIENSTKALENDER
APOTHEKEN.

2020

ADRESSEN

Adler Apotheke

Ara Apotheke

Gartenfeld Apotheke

Eulen Apotheke

Eulen Apotheke Aartalzentrum

Mühlfeld Apotheke

Rosen Apotheke

Schlangen Apotheke

Sonnen Apotheke

Taunus Apotheke

Victoria Apotheke

65307 Bad Schwalbach

65232 Taunusstein  

65307 Bad Schwalbach

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65388 Schlangenbad

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65307 Bad Schwalbach

  

Adolfstraße 32

Aarstraße 213

Gartenfeldstr. 4a

Aarstraße 149

Aarstraße 96

Mühlfeldstraße 22

Aarstraße 90

Rheingauer Str. 27

Aarstraße 247

Kleiststraße 2

Am Kurpark 2

Tel.: 06124/2300

Tel.: 06128/982011

Tel.: 06124/3382

Tel.: 06128/934896

Tel.: 06128/944977

Tel.: 06128/934934

Tel.: 06128/41000

Tel.: 06129/8808

Tel.: 06128/6350

Tel.: 06128/488012

Tel.: 06124/2258

Die Notdienstbereitschaft beginnt jeweils um 8:30 Uhr und endet um 8:30 Uhr des folgenden 
Tages. Sie wird vom Apotheker über die reguläre Dienstzeit hinaus zusätzlich geleistet. Wir 
übernehmen keine Garantie für die Richtigkeit und Vollständigkeit der Angaben. Der aktuelle 
Notdienst ist auf unserem Anrufbeantworter.
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BAD SCHWALBACH | TAUNUSSTEIN | SCHLANGENBAD

HAUTPFELGEMARKEN & DEKORATIVE KOSMETIK

APOTHEKEN STANDORTE. 
BEREITSCHAFTSDIENST

VICTORIA APOTHEKE
Inhaberin: Dr. Petra Häusler
66307 Bad Schwalbach  |  info@victoriaapotheke.de
Am Kurpark 2  |  www.victoriaapotheke.de
Fon 06124 2258  |  Fax 06124 77391
Bestellung WhatsApp 06124 2258

GESUND LEBEN
VORBEUGEN.

NOTDIENSTKALENDER
APOTHEKEN.

2018

ADRESSEN

Adler Apotheke

Ara Apotheke

Gartenfeld Apotheke

Eulen Apotheke

Eulen Apotheke im Aartalzentrum

Mühlfeld Apotheke

Rosen Apotheke

Schlangen Apotheke

Sonnen Apotheke

Taunus Apotheke

Victoria Apotheke

65307 Bad Schwalbach

65232 Taunusstein  

65307 Bad Schwalbach

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65388 Schlangenbad

65232 Taunusstein 

65232 Taunusstein 

65307 Bad Schwalbach

  

Adolfstr. 32

Aarstraße 213

Gartenfeldstr. 4a

Aarstraße 149

Aarstr. 96

Mühlfeldstr. 22

Aarstr. 90

Rheingauer Str. 27

Aarstr. 247

Kleiststraße 2

Am Kurpark 2

Tel.: 06124/2300

Tel.: 06128/982011

Tel.: 06124/3382

Tel.: 06128/934896

Tel.: 06128/944977

Tel.: 06128/934934

Tel.: 06128/41000

Tel.: 06129/8808

Tel.: 06128/6350

Tel.: 06128/488012

Tel.: 06124/2258

Die Notdienstbereitschaft beginnt jeweils um 8:30 Uhr und endet um 8:30 Uhr des folgenden Tages. 

Sie wird vom Apotheker über die reguläre Dienstzeit hinaus zusätzlich übernommen. Wir übernehmen 

keine Garantie für die Richtigkeit und Vollständigkeit der Angaben. Der aktuelle Notdienst ist auf 

unserem Anrufbeantworter.
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UNSERE MARKEN FÜR IHE GESUNDHEIT 

Stärken Sie Ihre Abwehrstoffe und wirken Sie körperlich gesünder. Unsere Apothekenmarken 

exklusiv nur in Ihrer Victoria Apotheke in Bad Schwalbach unterstützen Sie dabei: Schauen Sie bei 

uns vorbei und besuchen Sie uns in unserem Internetshop unter: www.victoriaapotheke.de.
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Am Kurpark 2 . 65307 Bad Schwalbach . Fon 06124 2258 . www.victoriaapotheke. de 
info@victoriaapothrke.de 

Inhaberin: Dr.Petra Häusler
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 + Einführung eines 
Warenwirtschaftssystem in den 
Kaufprozess:

Überführung in ein geschlossenes 

ERP-System.

 + Von „ALT“ auf „NEU“:

Umstrukturierungsprozess im 

laufendem Geschäftsbetrieb.

 + Erstellung der gesamten 
Shop-Umgebung:

Implementierung von 

diversen Zahlungssystemen, 

Bewertungsportalen, Ebay 

und  Amazonschnittstellen, 

Google-AdWords, Betreuung der 

Schnittstellenentwicklung, 

Integration diverser Marketingtools.

Individual Entwicklung 

unterschiedlicher Zusatztools wie 

Suche nach „Umlaufmaß“! 

MAGENTOSHOP-SYSTEME-COMMERCE | KONZEPTION UND UMSETZUNG
MAGENTO SHOPSYSTEM MIT ANBINDUNG AN ERP-SYSTEM (CLOUDBASIEREND).



LOGOENTWICKLUNG
CORPORATE IDENTITY | ENTWICKLUNG DESIGN GUIDE

UNTERNEHMENSENTWICKLUNG
„MODERNE INDUSTRIE“



2D VISUALISIERUNG | PRODUZIERENDE INDUSTRIE
USER EXPERIENCE 



3D CAD-ANIMATION | MESSEFILM
PRODUKTION VON ASPHALT

INFOTAINMENT UND VISUALISIERUNG

 + Aufwendiger Film zur Präsentation:

Messefilm, Film zur Beschreibung 
eines Produktionsablaufes 

(Produktionsstraße) für den Vertrieb 

in 3D.

 + Aufgabe/Ziel:

Vermittlung der verschiedenen 

Produktionsprozesse von Asphalt in 

einer „sauberen“ Ansichtsform.

 + Leadagentur:

Schnittstelle zwischen Kunde und 

Agenturen international.

 + PM, QM und Budgetverwaltung:

Gesamtes Projektmanagement inklusiv 

der Verwaltung eines Marketing-

Jahresbudgets mit 4 großen 

Marketingmaßnahmen. Ausschreibungen 

der Agenturpitches.



CONSULTANT UND PROJEKTLEITUNG: TRENDSCOUTING | KOMMUNIKATION
USABILITY + CUSTOMER JOURNEY (INFORMATIONSARCHITEKTUR)

AVERAGE TIME ON SITE +
VALUE ADDED

 + Bildsprache

Fröhliche unbeschwerte Menschen. 

Pläne schmieden. Dialog in der 

Gruppe. Digital Asset Management.

 + SEO

Longtailmarketing, Tracking Tools.

 + Leitfaden:

Aufbau von Vertrauen und 

„psychologisches“ Wohlfühlen. „Wir 

haben Ihre Befürchtungen und Ängste 

verstanden“.

Ergebnis nach 6 Monaten: 

Verweildauer von 92sec. auf bis zu 6 

Min. gesteigert (34%).

Bereiche:

Drei-Worte-Navigation für 2 

Bereiche: Rund um das Produkt / Rund 

um das Unternehmen. Bedürfnisse 

befriedigen.

Ziel: Kerngeschäft forcieren.

15


